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“Hacemos piezas en metal para
mantenimiento, y estamos em-
pezando a exportar e importar.
Por ahora trabajamos solo con
una empresa extran]era, pero

a, CONrecursos propios..

Estos empresarios se preparan
para participar en una mision co-
mercial en Florida (Estados Uni-
los), enJuho Proximn:

“Costa Rlcatienelas mejores
condiciones: estabilidad politica,
juridica y financiera. El pais ya

provee a Boeing y la Agencia Es-
pacial Europea. La cuestion es
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SECTOR URGE DE MAYOR FINANCIAMIENTO

Industria
aeronautica
intenta
consolidarse

& Desde ayer 30
firmas reciben
capacitacion para
aumentar vinculos

= Empresas
requieren de mejores
equipos y certificacion
internacional

(=)
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Mayores oportunidades de finan-
ciamiento y facilidades para agru-
parseenun parque tecnolégicoson
parte de las necesidades que plan-
teaungrupode30empresaslocales
vinculadas a la proveeduria de ma-
nufacturas y servicios para la in-
dustria aeroespacial.

Desde ayer y hasta hoy, estas
empresas reciben un taller de la
Promotora de Comercio Exterior
(Procomer) con el fin de impulsar-
las para que logren un vinculo ma-
yor con transnacionales del sector.
Partedel reto es agruparlas dentro
deun conglomeradolocal o clister.

“Existe la necesidad de finan-
ciamiento, externo e interno. Con

el taller estamos identificando
areas problematicas”, dijo Jorge
Zamora, director general de la ofi-
cina de Procomer en Miami.

Para cumplir con estandaresin-
ternacionales, estas firmas tienen
el reto de adquirir equipos mas so- -
fisticados y la obligacion de contar
con una certificacion para partici-
paren el mercado estadounidense.

“Senecesita financiamiento pa-
rapoder desarrollarse mas en equi-
po. Muchas veces se necesita tener-
lo, aunque no haya comenzado el
negocio. Eso lleva una inversiéon
grande que no se consigue facil”,
explico Manuel Saborio, gerente de
Iraza Electronics. . :

Esta compafiia ensambla com-
ponentes electronicos con base en
las especificaciones de un cliente
de Estados Unidos.

Las caracteristicas de estas em-
presastambiénlimitansuaccesoal
crédito. “El financiamiento no es
facil. Ennuestrocasotenemosrela-
¢ion con pocos clientes y entonces
no calificamos para préstamos”,
dijo Robert Beck, gerente de Engi-
neering & Scientific Services.

Opciones. Procomer indico que es-
tascompaniastienenlaposibilidad
derecibirrecursosde Bancaparael
Desarrollo, pues califican como pe-




